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Gérgale Innovacion facilitanla

ocupacion del poligono industrial

La alcaldesa y personal de la Junta de Andalucia se retinen para impulsar el plan
de fomento de naves industriales ¢ Una decena de empresas ya se han sumado

Carmen Fenoy / ALMERIA

El Ayuntamiento de Gérgal traba-
ja activamente para consolidar el
espacio productivo del munici-
pio. Su alcaldesa, Leonor Mem-
brive, mantuvo esta semana una
reunién con la delegada de Inno-
vacién, Ciencia y Empresa de la
Junta de Andalucia, Sonia Rodri-
guez, con el gerente de la Empre-
sa Piblica del Suelo de Andalu-
cia, Francisco Fuentes, asi como
con técnicos de la Agencia de In-
novacién y Desarrollo de Andalu-
ciayde la Escuela de Empresas de
Abrucena, con el fin de difundir el
programa de fomento de naves

industriales con importantes in- -

centivos de la Administracién pa-
ra que las empresas se trasladen
al poligono industrial gergalefio,
ubicado en la carretera-de-Olula
de Castro.

40

NAVES

Componen la primera fase
del poligono industrial de
Gérgal; cuando se ocupe se
continuara con otra fase

- Segtin explicé Membrive, la ur-
banizacién de la primera fase del
poligono se concluyé durante es-
te tiltimo invierno y tiene capaci-
dad para 40 empresas en sus res-
pectivas naves; hasta el momento
hay una decena de firmas ya ins-
taladas. Mientras, la construc-
cién de la segunda fase quedard
en cuarentena hasta se complete
laocupaciénde la primera.

“Estamos trabajando para ex-
plicar a las empresas que-si ad-
quieren naves industriales a tra-
vés del programa de Innovacién
pueden tener incentivos directos

Et pollgon& est4 ubicado a poca distancia del niicleo urbano de Gérgal. oA

a fondo perdido de hasta un 35%
sobre la base incentivable, mds
un 20% si los proyectos son pro-
movidos por jévenes emprende-
doresymujeres”.

En Gérgal predominan las fir-
mas dedicadas a materiales de la
construccion, maquinaria y talle-
res de forja y, segun la alcaldesa
del municipio, todas ‘estidn muy
interesadas en marchar al poligo-
no y este es el momento, porque
las ayudas estin disponibles.

El programa de fomento de na--

ves industriales estd destinado a
las empresas que deseen desarro-
1lar proyectos de creacion o tras-
lado. Ademds de las ayudas expli-
cadas por la alcaldesa gergalefia,
las empresas solicitantes pueden
acogerse a otros instrumentos fi-
nancieros como anticipos, de los
que se podrdn conceder hasta un

. 50%, previa solicitud y presenta-

cién de la formalizacién de la

. compraventa de la nave; incenti-

vos reintegrables, a los que po-
drén acogerse los proyectos pro-
movidos por jévenes emprende-
dores y mujeres; y la subsidiacién
de tipos de interés de la operacién
crediticia, garantizandose como,
minimo la subsidiacién de tres
puntos.

Una vez aprobado el incentivo
solicitado, las empresas disponen
de 12 meses para formalizar la

Leonor Membrive
Alcaldesa de Gérgal

’ Las empresas
. pueden tener
incentivos a fondo perdido

de hasta un 35% y mas si
son jévenes y mujeres”

compraventa y de 24 meses para
solicitar la licencia de actividad.
Por otro lado, la ocupacién de la
nave deber4 ser efectiva durante
al menos cinco afios.

Con este programa, las empre-
sas encontraran diversas ventajas
como la eliminacién de las gestio-
nes al comprador y el acceso a
suelo industrial a precio asequi-
ble y la posibilidad de beneficiar-
se de incentivos a la inversion.
Mientras, para el municipio este
plan permite dotarlo de infraes-
tructuras de calidad a precio muy
competitivo.

Caparros
aumenta
laventade
sandia un 30%
“en un afo

La empresa comercializa 6,8
mitlones dekilos durantela
campafia de verano

" Redaccién / ALMERIA

Caparrés Nature ha vendido
6,8 millones de kilos de sandia
durante la campaiia de vera-
no, que en el caso de este pro-
ducto va desde abril a prinei-
pios de septiembre. La cifra su-
pone un 30% mds en el volu-
men de negocio con respecto
al mismo periodo del afio pa-
sado, es decir, un 1,5 millones
de kilos mds de sandfa que en
2008.

El incremento de las ventas
hasupuesto para Caparrds Na-
ture unos ingresos de 2,97 mi-
llones de euros, una cifra simi-
lar aJa de 2008, en la‘que se

~fatturaron 2,93 millones. Sé-
" giin ha explicado Pedro Gapa-
- 1168, gerente defaempresa, “la
facturacidn ha sido similar pe-
se al incremento del 30% en
1as ventas porque el precio de
lasandiaen esta temporada ha
bajado bastante con respecto a
las camparias anteriores”.

La comercializacién de san-
dia ha mejorado tanto a nivel
nacional como internacional.
Pedro Caparrés asegura que
este afio “ha sido una campaiia
con miés kilos en la produc-
cién, con muy buena calidad,
pero precios mds bajos a rafz
de la climatologfa adversa en
gran parte de Europa”. Las va-
riedades estrella han sido la
sandia fashion sin pepitas (2,3
millones de kilos), la sandfa
rayada (2,3 millones de kilos)
y la sandia negra (2,22 millo-
nesdekilos).

Esta tendencia al alza en la
venta de sandias se pudo intuir
en 2008, cuando en Alemania,
principal mercado internacio-
nal de Caparrés Nature, las

ventas de sandfa superaron
por primera vez en la campafia
deveranoalasde tomate.

Hortyfruta critica la negociacién del acuerdo
marroqui “haciendo oidos sordos” al sector

Evaltia su impacto econdmico
una sermana después de saberse
que la nibrica es inminente

E.S./ ALMERIA
Hortyfruta informié ayer mediante
un comunicado de.giie-se reunié

por la mafiana “de forta urgente”
la Junta Directivatéla Interprofe-

sional de-Frutas y Hortalizas de
Andaluciaparatratarlaactualidad
referente al acuerdo de Asociacién
enge la Unién Europea y Marrue-
cos, quesaltd denuevo alapalestra
hace una semana, tras la visita de
‘la mano derecha’ de Josep Puxeu
en el MARM a un congreso en la
UAL, el cual dejé entrever que la
riibrica es inminente, para lo cual,

las concesiones pasan por aumen-

La Interprofesional no estd de
acnerdo en cdmo se estd desarro-
TJiando el acuerdo y considera que
el pals marroqui “no estd cum-
pliendo ni con loseupos estableci-
dos ni con los calendarios, lo que
e5td -provocando fin. grave perjui-
cio:a fos productotes hortofrutico-

las de Andalucia. En 1a reuni6n,
Hortyfruta ha evaluado el impacto
econémico que supone para el sec-
tor el incumplimiento de Marrue-
cos, aunque no ha revelado ningu-
na cifra, y las pérdidas ‘que estd
ocasionandoa losagricultores.

La Inferprofesional considera
queseestdhaciendo oidossordosa
un sector. importantisimo para la

economia andaluza, ya que es el
encargado de equilibrar la balanza
comercial hortofruticola, mientras
que el pais. marroquf est4 falsean-
do los preeios de entrada de toma-
te y cometiendo fraude a la Ha-
cienda comunitaria, tal y como ra-
tificé la OLAF (Oficina Europea de
laLuchacontra el Fraude) en 2007.

La Interprofesional considera
quenose estdn dando los pasos co-
rrectosy que trabajara de formasé-
lida y unida para que no se amplie

‘el cupo de tomate para Marruecos,

asi como para que se fengan en
cuenta los calendarios de produc-
ciénde Andalucfa. :



